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ΦΟΡΜΑ για τη διευκόλυνση της προετοιμασίας ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΟΥ ΣΧΕΔΙΟΥ 

Ημερομηνία: …………………………………………………………………………….....

Σχολείο: ……………………………………………………………………….................
Υπεύθυνος Καθηγητής/Καθηγήτρια: ………………………………….........
Ομάδα Μαθητών/Μαθητριών:

Ονόματα

1. ……………………………………………………………………………………………

2. ……………………………………………………………………………………………

3. ……………………………………………………………………………………………

4. ……………………………………………………………………………………………

5. ……………………………………………………………………………………………

E-mail Επικοινωνίας: …………………………………………………………….

Τίτλος επιχειρηματικού σχεδίου: …………………………………………………

ΣΚΟΠΟΣ ΚΑΙ ΣΥΝΟΠΤΙΚΗ ΠΕΡΙΓΡΑΦΗ ΤΗΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗΣ
· Δώστε μια σύντομη περιγραφή του σκοπού και των προϊόντων ή υπηρεσιών που θα προσφέρετε. 

· Τι πρόβλημα/ανάγκη/επιθυμία ικανοποιείτε στους πολίτες-καταναλωτές;
ΠΕΡΙΓΡΑΦΗ ΤΟΥ ΠΡΟΪΟΝΤΟΣ/ΥΠΗΡΕΣΙΑΣ ΣΑΣ

· Ποιό είναι το πρόϊόν/υπηρεσία που θα προσφέρετε;

· Περιγράψτε τα βασικά χαρακτηριστικά των προϊόντων/υπηρεσιών που θα προσφέρετε.

· Aναφέρετε τα πλεονεκτήματά τους και πιθανή συμπληρωματικότητα με άλλα προϊόντα/υπηρεσίες 

· Γιατί είναι καλύτερο τα ήδη υπάρχοντα προϊόντα/υπηρεσίες; 

· Υπάρχει άλλη (ανταγωνιστική) επιχείρηση που παρέχει αυτό το προϊόν/υπηρεσία;

ΑΝΑΛΥΣΗ ΑΓΟΡΑΣ

· Σε ποιο αγοραστικό κοινό απευθύνεστε; 

· Γιατί (δηλαδή, για ποιούς λόγους) ο πελάτης θα αγοράσει το προϊόν/υπηρεσία σας;

· Ποια είναι τα χαρακτηριστικά του πελάτη σας (δηλαδή το προφίλ του – π.χ. ηλικία, εισόδημα κτλ);

· Με ποιους τρόπους θα «πουλήσετε» το προϊόν/υπηρεσία σας στον πελάτη; 

· Σε ποια τιμή θα προσφέρετε το προϊόν/υπηρεσία σας;

· Πόσοι πελάτες εκτιμάτε πως θα αγοράσουν το προϊόν/υπηρεσία σας; 

· Πόσο εκτιμάτε πως θα είναι τα ετήσια έσοδά σας (για κάθε ένα από τα επόμενα 3 χρόνια);

ΔΙΑΔΙΚΑΣΙΕΣ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ, ΔΙΑΝΟΜΗΣ και ΠΡΟΒΟΛΗΣ

· Πως θα οργανώσετε την παραγωγή, διανομή και προβολή του προϊόντος/υπηρεσίας σας;

Τι εξοπλισμό θα χρειαστείτε; 
ΠΡΟΣΩΠΙΚΟ 

· Πόσους υπαλλήλους και στελέχη θα χρειαστείτε;

· Τι ικανότητες/εμπειρία πρέπει να έχουν;

· Πως θα τους οργανώσετε;

 ΧΡΗΜΑΤΟΟΙΚΟΝΟΜΙΚΟΣ ΣΧΕΔΙΑΣΜΟΣ

Προϋπολογισμός έναρξης της επιχείρησής σας (τα πρώτα έξοδα!)
	Δαπάνες
	Ποσό (σε Ευρώ)

	(Τυχόν) Δαπάνες προσωπικού (πριν από την έναρξη λειτουργίας της επιχείρησης)
	

	(Τυχόν) Αμοιβές συνεργείων και δαπάνες υλικών
	

	Αμοιβές δικηγόρου, αμοιβές συμβολαιογράφου και άλλες αμοιβές σε επαγγελματίες, συμβούλους και ειδικούς 
	

	Ενοίκια
	

	Άλλες δαπάνες επαγγελματικής στέγης
	

	Αγορά εξοπλισμού
	

	Αγορά «πρώτων υλών» 
	

	Είδη γραφείου, εφόδια, υλικά συσκευασίας, κ.ά.
	

	Λογαριασμοί Δ.Ε.Η., τηλεφώνων, κ.ά.
	

	Άδειες λειτουργίας
	

	Άδειες χρήσης (π.χ. λογισμικού)
	

	(Τυχόν) Δαπάνες ασφαλειών (μέχρι να ανοίξει η επιχείρηση)
	

	Δαπάνες προβολής και διαφήμισης
	

	Σύνολο
	


Ανάλυση των Εξόδων της Επιχείρησής σας (εκτιμήσεις, ανά έτος) 

Μην διστάζετε να κάνετε εκτιμήσεις έστω και αν μπορεί να μην είναι σωστές, οι συμμαθητές σας θα σας διορθώσουν !!
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	Μισθοδοσία
	
	
	
	
	
	
	

	
	Γενικός Διευθυντής
	
	
	
	
	
	
	

	
	Διευθυντής Πωλήσεων
	
	
	
	
	
	
	

	
	Γραμματέας
	
	
	
	
	
	
	

	
	Υπάλληλος Παραγωγής
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Έξοδα μετακινήσεων
	
	
	
	
	
	
	

	
	Ταξίδια
	
	
	
	
	
	
	

	
	Λοιπά έξοδα
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Αποσβέσεις
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(Προβλεπτική) Κατάσταση των Αποτελεσμάτων Χρήσης της Εταιρίας
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	Αποτελέσματα προ φόρων (Καθαρό αποτέλεσμα χρήσης)
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